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Módulo Reportes 

 Reportes  

  

En el módulo de reportes se pueden consultar varios reportes nativos y solicitados por las 

diferentes áreas que nos pueden servir para el uso diario de nuestra operación. A 

continuación describiré los más utilizados.  

ALMACEN  

 

- Cardex de productos Zermat.- Muestra los movimientos de un artículo en un 

almacén, esto incluye entradas, salidas por facturación, almacén, etc.   

- Clientes sin canje.- Muestra los clientes del centro que tienen puntos y que no 

han realizado un canje.   

- Existencias Actuales.- Muestra el stock de un almacén y nos da opciones de 

como queremos ver el stock.  

- Stock de productos Zermat.- Podemos consultar el stock únicamente de un 

producto en específico.   

- Ventas netas por patrocinador.- Podemos consultar las ventas de un 

patrocinador y sus patrocinados únicamente nos muestra la venta comisionable 

con IVA ya pagada lo que nos sirve para el cálculo de comisiones, la venta total y 

si tiene algún saldo.   

COMERCIAL  

 

- Antigüedad y proyección de cobranza.- Muestra los saldos o ventas con un 

saldo en los rangos de 7, 14, 21 y 30 días. Únicamente podemos consultarlos de 

nuestro almacén. Esto nos mostrara la venta en donde está el saldo, cuantos días 

de crédito tienen y en qué periodo de días están.  

-  Incorporaciones.- Este se consulta por patrocinador y en un periodo de tiempo.  

–  

- Ingresos por patrocinador.- Muestra los ingresos del centro, cliente, 

patrocinador, montoA, fecha de ingreso y tipo de campaña que selecciono.  

-  Ventas por CDZ.- Muestra las ventas totales del centro y el monto comisionable 

en un periodo de tiempo consultado.   
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FUERZA DE VENTAS  

 

- Actividad por periodos.- Este se consulta por patrocinador y muestra los 

emprendedores activos es decir, los verdes son emprendedores que ya realizaron 

compras y los naranjas son los que aún no realizan compra; de igual forma 

muestra email y teléfono –  

- Aniversarios de la red.- Se consulta por patrocinador y muestra los cumpleaños 

de la red del patrocinador en el mes consultado.   

  

OPERACIONES  

 

-  Corte de día.- Se muestra el corte de caja por almacén, usuario y periodo de 

tiempo. Muestra las Ventas, Pagos, Nota de crédito y Nota de cargo por separado.   


